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杭州通风阳台特点
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实现了无法用钱来衡量的尊享家居体验，不香吗？如何达成找凡登视窗。凡登视窗新推出的
阳台美居方案，彻底改变了现有封阳台方案中的诟病。虽然减少了开启扇，但是反而提高了阳台
开窗时的通风透气能力，而且能使阳台更美观通透，给业主也提供了五星级的享受，也给家人和
宠物提供了高层居住必须的安全防护功能。这个方案的关键来自于凡登视窗的透气率比普通金刚
网的纱窗纱门高出1.7倍，所以虽然减少开启扇，阳台整体的透气率仍然增加（按照10扇开启扇配
金刚网纱窗减少到6扇开启扇配凡登视窗计算）。在此基础上，凡登视窗自带的安全防护功能，更
是现代家居的必须功能。不怕一万，就怕万一，家里有老人，儿童或者宠物的，阳台开窗时的安
全防护可能业主自己都没有认真考虑到，或者考虑到了也被普通金刚网纱窗的外表或不切实际的
广告用语所迷惑，实质上，现有的金刚网纱窗是起不到它该有的安全防护功能的。所以只比现有
封阳台方案多10%的成本，却实现了无法用钱来衡量的尊享家居体验，不香吗？凡登多维防护视窗、
视门；安全、通透，二者意欲得兼，取凡登视窗而舍其他者也。杭州通风阳台特点

系统门窗加上凡登防护视窗，会成为改善型家居门窗装修的标配吗？能颠覆一个行业的往往
就是行业外的公司或个人，家用电脑不是被电脑行业鼻祖的IBM或HP创立的，是当时的车库企业-
苹果和微软，数码相机不是胶卷相机的巨人柯达开创的，而是做电视机和冰箱的索尼，推出智能
手机也不是被当时手机市场的霸者诺基亚，而是连程序都不会写的乔布斯。所以是不是行业的新
参者不重要，关键是新参者只是涌进了一个红海市场呢，还是开创了一个新的蓝海市场。作为一
个门窗行业的从业者，我觉得凡登防护视窗正是这样一款蓝海产品系列，把只具备简单防蚊功能
的纱窗或纱门，转变成了多维防护智能视窗，几乎就是一个新时代的智能家电。纱窗或纱门从一
个简单功能性小众产品，或将成为家居建材市场个性化，智能化，可持续化趋势的代言产品，对
与之相辅相成，却处于恶性竞争状态的门窗市场来说，可能引入全新的增长点。我可以预见，系
统门窗加上凡登防护视窗，将会成为今后改善型家居门窗装修的标配。四川健康阳台报价凡登多
维防护视窗、视门；装点生活、呵护家居。

凡登视窗不断地丰富其产品线和产品设计，满足各消费者需求。首先，颜值跟每个产品的设
计理念，工艺水平和质量管控都有关系，所以样品颜值高的，并不等于其量产产品颜值就高。其
次，哪怕两家设计理念，工艺水平和质量管控水平完全一样的企业，其产品给终端消费者的颜值
感受也可能完全不同，因为颜值是没法量化的，跟每个消费者的个人喜好，审美观和经验都有关
系。所以A消费者认为颜值高的产品，B消费者可能认为颜值并无特色。颜值的标准也是随着产品，
时代和流行趋势不断变化，现时流行的颜值，可能几年以后就会成为无人问津的古董。所以凡登
视窗的颜值要从几个角度来评估。首先，凡登视窗是德式设计，讲究的是坚固耐用，这和其产品
的防护特性是相辅相成的。其次，凡登视窗也在不断地丰富其产品线和产品设计，其中一个原因
就是为了迎合不同层次或不同的年代的终端消费者的对纱窗或纱门的颜值喜好，凡登是做特种材
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料出身的，其工艺水平及品控能力是微米级别的，这样的企业做出来的产品，也许在某些经销商
或终端消费者眼里，颜值还不够高，但是凡登凭借其研发设计及市场推广能力，早晚会让绝大部
分终端消费者接受凡登视窗的设计理论和产品性能的。

凡登视窗的阳台美居方案，告诉大家啥叫“行业爆款”  凡登视窗的阳台美居方案，是一个
真正实现共赢的社区封阳台营销方案。由于其产品的坚实通透，安全防护的特性，加上每个社区
推广项目都只设一家代理的渠道拓展方式，会提升该社区的封阳台业务服务商的市场占有率。而
市场占有率的提升会给物业公司，封阳台业务服务商，封阳台用的断桥铝门窗及系统门窗厂都带
来明显的增益（因为销售量的提升）。其方案的关键就是通过减少开启扇加上用凡登视窗取代传
统金刚网纱窗来实现阳台的透气率不变或增加的同时，把总体阳台美居方案的价格制在低于原来
封阳台方案价格的范围内。对本来就准备花2万封阳台的业主来说，在成本不变甚至降低的情况下，
能彻底改变阳台整体的，甚至家居整体的感受，何乐而不为呢？所以说凡登视窗的阳台美居方案
因为其不可比拟的性价比具备了行业爆款方案的潜力。凡登多维防护视窗、视门；让您尽享自然
舒适。

凡登视窗帮你卖美居阳台：1.双刚需：凡登防护视窗是建材门窗行业至今未现的新一代蓝海
产品，在家中开窗时，即满足了业主对家居及家人安全防护的刚需，也满足了业主对家居舒适，
家人健康的刚需的产品，配有这样视窗的阳台，业主会愿意套餐总价多付800-1000元吗？2.无损
失：不影响服务商现有的封阳台套餐体系，只需再增加一个70系列非窗纱一体平开系统窗或80系
列推拉系统窗+凡登视窗的阳台套餐，给业主多一个选择。3.能赚钱：利用凡登视窗的稀少性和至
今未有的性能优势（满足业主的双刚需），可以降低一部分业主去社区外面询单的可能性，在服
务商继续销售现有阳台套餐的基础上，只要能多卖出一个配有凡登视窗的阳台套餐，服务商就能
多赚2-3千元（假设一个1万元的阳台套餐，服务商毛利在25-30%左右）。凡登多维防护视窗，通
透坚实，方为视窗，防尘防霾，始成多维！杭州通风阳台特点

特钢卷帘防护视窗；防撞、防挠，随需隐形，开启安适家居新生活。杭州通风阳台特点

我国超硬复合材料的研发与生产;精密模具的设计、制造与销售;自营和代理各类商品及技术
的进出口业务(不涉及外商投资准 人特别管理措施(外商投资准入负面清单)) (依法须经批 准的
项目，经相关部门批准后方可开展经营活动) 一般项目:金属丝绳及其制品制造;金属丝绳及其制
品销售;门窗制造加工;金属门窗工程施工;技术服务、技术开发、技术咨询、技术交流、技术转让、
技术推广(除依法须经批准的项目外，凭营业执照依法自主开展经营活动)至今仍处于一个产业集
中度低、市场竞争不规范的不成熟阶段，属于“大行业、小企业”的格局。但随着经济建设的发
展，建筑、建材的迅速崛起，对相关材料的要求也进一步提升，相信相关材料工业也会得到迅速
发展。我国销售产品需求主要集中在几方面，其原因是民用住宅市场进入全力竞争时期，销售周
期不断缩短，单位流动性加大，原来普遍以单位自有的模式已经严重不适应市场化的管理需求。
从企业角度来说，私营独资企业企业要以自身的人脉积淀和区位优势为基础，进行营销和服务方
面的创新，来对抗全国连锁品牌的资本优势和资源优势，但对于消费者来说，私营独资企业企业
和全国连锁品牌的竞争能给消费者带来更为多样化的购买体验，满足消费者在家居建材购买过程



第 3 页 / 共 3 页

中不断与时俱进的增值服务需求。近年来，我国大力倡导销售工业化，多地也出台了外环线内销
售的政策。随着技术和材料的不断发展和进步，未来由销售房屋也将成为可能。杭州通风阳台特
点

凡登（常州）新型金属材料技术有限公司汇集了大量的优秀人才，集企业奇思，创经济奇迹，一
群有梦想有朝气的团队不断在前进的道路上开创新天地，绘画新蓝图，在江苏省等地区的建筑、
建材中始终保持良好的信誉，信奉着“争取每一个客户不容易，失去每一个用户很简单”的理念，
市场是企业的方向，质量是企业的生命，在公司有效方针的领导下，全体上下，团结一致，共同
进退，**协力把各方面工作做得更好，努力开创工作的新局面，公司的新高度，未来凡登新型金
属材料供应和您一起奔向更美好的未来，即使现在有一点小小的成绩，也不足以骄傲，过去的种
种都已成为昨日我们只有总结经验，才能继续上路，让我们一起点燃新的希望，放飞新的梦想！


